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Comment ? Grâce à un référencement précis par critère
spécialisé (nœuds, dimensions, etc.) l’entreprise
commercialise leur stock de bois et celui de tiers
(scieries, agriculteurs, propriétaires forestiers) auprès
d’artisans et du grand public - via une plateforme sur son
site internet - de petits volumes de stocks dormants,
des essences secondaires et des pièces
extraordinaires, jusque-là peu valorisées localement.
Boud’bOis assure l’organisation pour que les clients
puissent venir récupérer leur bout de bois directement
surplace via un système d’étiquetage.

BOUD’BOIS
BOIS D’ŒUVRE BOCAGER ET DOMESTIQUE :
UN POTENTIEL INEXPLOITÉ

Valoriser les singularités et la diversité de
chaque pièce de bois massif grâce au
référencement précis et à la gestion de

chacun de ces bouts de bois
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PARTENAIRES

Organisation d’un stock

Conception des pratiques de

référencement

Paramétrage du moteur de

recherche

Traitement automatique des

réservation et gestion des ventes

Projets de clients en bois

“déclassés”


